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เราได้จดัการประชมุนักวิเคราะห์กลุ่มอิเล็กทรอนิกส์, เทคโนโลยีและยานยนต์ โดยเน้นไปท่ีบริษัทท่ีได้รับการกระตุ้นเศรษฐกิจระยะสัน้ 
และแนวโน้มส าหรับช่วง 2H23F 
 
NETBAY (ไม่ได้วิเคราะห์) – ขยายกิจการผ่าน i-BOX 
บริษัทเป็น 1 ในผู้ให้บริการด้าน Software ชัน้น าของประเทศไทย โดยปัจจุบนัมุ่งเน้นไปท่ี 1) กิจกรรมการน าเข้า/ส่งออกผ่านช่องทาง 
e-Logistic 2) e-Business ให้บริการผ่าน B2G และ B2B และงานอื่นๆ ในรูปแบบของโปรเจ็ค ด้านประเด็นส าคัญท่ีคุยในครัง้นีค้ือ 
SAS ใหม่ในชื่อ Intelligence Box หรือ i-BOX เป็นแพลตฟอร์มส าหรับการแลกเปลี่ยนเอกสารและเป็นช่องทางการสื่อสารระหว่าง
ภาครัฐและเอกชน ในปัจจุบนัมีลกูค้าแล้วกว่า 700 ราย และมีลกูค้ารายใหญ่สญัญามากกว่า 5 ปีมลูค่า 100 ล้านบาท (ปีละ 20 ล้าน
บาท) และมีศกัยภาพในการเปลี่ยนจากระบบจากงานแบบกระดาษเป็นไม่ใช้กระดาษท่ีทัง้ถูกกว่าและเร็วกว่า และเน้นงานประเภท
โครงการลดลง 
 
AH (ไม่ได้วิเคราะห์) – ได้ประโยชน์จากการที่ EV จีนใช้ไทยเป็นฐานการผลิต 
บริษัทใช้การผลิตแบบ OEM เพื่อให้บริการกลุ่มยานยนต์ในไทยและเป็นพนัธมิตรกบัตวัแทนจ าหน่ายในไทยและมาเลเซีย รวมถึงธุรกิจ
ท่ีเก่ียวกับ IoT ผู้บริหารตัง้เป้าการเติบโตของรายได้ 10 – 15% ส าหรับปี 2023F โดยบริษัทจะเร่ิมขยายตลาดในการผลิตชิน้ส่วน EV 
โดยเร่ิมจากแชสซี โดย AH มีบริษัทลกูในจีนท่ีผลิตชิน้ส่วน EV อยู่แล้ว ท าให้บริษัทคาดว่าจะได้รับค าสัง่ซือ้เพิ่มขึน้ในอนาคตก่อนจึงมี
การขยายก าลงัการผลิตเพิ่ม และด้วยจากฐานท่ีต ่ารายได้จาก EV จะเพิ่มขึน้ราวเท่าตวัในปีนีห้นุนโดยแผนการลงทุนของ ISUZU ใน
รถยนต์ EV ละป๊ิคอัพในไทย และ Purem APPICO ซึ่งเป็น JV ของ Purem International GmbH คาดรับรู้ในช่วง Q4 เรามีมุมมอง 
“เป็นกลาง” 
 
READY (ไม่ได้วิเคราะห์) - จิ๋วแต่แจ๋ว 
เป็นผู้ให้บริการแบบ all-in-one ด้านการตลาดและแพลตฟอร์มผ่าน Software ท่ีพัฒนาขึน้เองส าหรับธุรกิจ SME โดย READY ตัง้เป้า
จะเพิ่มยอดขาย 15 – 20% ส าหรับปี 2023F หนุนโดยรายได้ประจ า และฐานลูกค้าท่ีใช้งานแบบ subscription และด้วยรายได้ต่อ
บัญชีเฉลี่ยท่ีแข่งแกร่ง (ARPA) ปัจจุบันบริษัทมีลูกค้าราว 8 พันราย และมีอัตราการยกเลิกของลูกค้าเพียง 10 – 15% แม้ว่าในช่วง 
2Q23 จะมีการขึน้ราคาเฉลี่ยราว 30% โดยท่ีราคาเฉลี่ยของค่าบริการยังคิดเป็น 1 ใน 3 ของคู่แข่ง MNCs โดยจะเน้นลูกค้าในกลุ่ม
ขนาดกลาง - ใหญ่ (รายได้มากกว่า 30 ล้านบาท, ได้เพิ่มไตรมาสละ 200 ราย) มากกว่าขนาดเล็กท่ีให้บริการเว็บไซต์เพียงอย่างเดียว 
ปัจจุบัน READY มีฐานรายได้ท่ีแข็งแกร่ง โดยลูกค้ารายใหญ่สุดคิดเป็นรายได้ 5 – 6% ในขณะท่ีภาคธุรกิจท่ีใหญ่สุดคือ ท่องเท่ียว 
12% ของรายได้ 

 
GABLE (ไม่ได้วิเคราะห์) - การขยายในเทคโนโลยีการดูแลสุขภาพ 
บริษัทน าเสนอโซลชูันดิจิทลัแบบครบวงจรเพื่อช่วยให้องค์กรต่างๆ บรรลกุารเปลี่ยนแปลงทางดิจิทลั ยอดขายสามารถแบ่งออกเป็น 3 
ส่วน ได้แก่ i) โซลูชันและบริการระดับองค์กร (74.8%) ii) โซลชูั่นตัวแทนจ าหน่ายและสร้างมูลค่าเพิ่ม (22.8%) และ iii) แพลตฟอร์ม
ซอฟต์แวร์ (2.4%) ด้วย Backlog ปัจจบุนัท่ี 4.1 พนัล้านบาท เป้าหมายปี 2023F ของบริษัทคือ i) ยอดขายเติบโต 5-15% ii) คงรายได้ 
50% เป็นรายได้ประจ า และ iii) GPM ท่ี 18-22% โดยมีค่าใช้จ่ายในการขายและบริหารอยู่ ท่ี 14- 15% ผู้บริหารมองเห็นโอกาสท่ี
เทคโนโลยีจะเข้ามามีส่วนช่วยในสงัคมสงูวยัด้วยเทคโนโลยีด้านการดแูลสขุภาพ เนื่องจากความต้องการด้านการดแูลสขุภาพมีเพิ่ม 

• Strategy : ประเด็นส าคัญจากงาน Corporate Day 
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มากขึน้ ฝ่ายบริหารคาดว่าจะไม่มีหนีส้ินท่ีมีภาระดอกเบีย้ภายใน 3Q23F เน่ืองจากได้ช าระเงินกู้ ไปแล้วด้วยเงินจากทัง้ก าไรจาก
ด าเนินงาน และก าไรบางส่วนจากการเสนอขายหุ้น IPO สิ่งนีจ้ะท าให้ GABLE มีพืน้ท่ีส าหรับการควบรวมกิจการเพิ่มเติม นอกจากนี ้
บริษัทได้วางแผนท่ีจะขยายธุรกิจไปสู่การดแูลสขุภาพผ่าน MOU กับ MONKEYTECH Company เพื่อติดตัง้ระบบโครงสร้างพืน้ฐานท่ี
จะใช้งานภายในโรงพยาบาล และมีแผนท่ีจะขยายธุรกิจแพลตฟอร์มซอฟต์แวร์ไปสู่ธุรกิจ BLEANDATA โดยเร่ิมจากมาเลเซีย 
เวียดนาม และอินโดนีเซีย 
 
SAT (ไม่ได้วิเคราะห์) – ปรากฏการณ์เอลนีโญส่งผลกระทบต่อยอดขายเคร่ืองจักรกลการเกษตร 
ผู้บริหารคาดว่ารายได้จะลดลง -14.5% QoQ โดยหลกัมาจากการชะลอตวัทางการเกษตรท่ีเกิดจากปรากฏการณ์เอลนิโญ Kubota ซึ่ง
มีสดัส่วนรายได้ 17% ของ SAT ได้ด าเนินการผลิตรถแทรกเตอร์แล้วในปีนี ้เพื่อสะท้อนถึงรายได้เกษตรกรท่ีลดลง เศรษฐกิจท่ีซบเซา 
และผลกระทบจากปรากฏการณ์เอลนิโญ่ ในขณะเดียวกัน STRON (บริษัทร่วมทุนกับบริษัทไต้หวัน) จะผลิตและประกอบแบตเตอร่ี
ไฟฟ้าและยานพาหนะไฟฟ้า โดยจะเร่ิมการผลิตใน 3Q23F โครงการแรกคือการผลิตให้กับโรงงาน E-Tuk (ETF) เพื่อจัดส่งแบบรวดเร็ว 
แม้ว่าเราคาดว่าจะมีส่วนช่วยเพียงเล็กน้อยต่อยอดขายและก าไรใน 3Q23F แต่เราเชื่อว่าธุรกิจ EV มีอนาคตท่ีสดใส นอกจากนี ้เรายงั
เห็นผลกระทบท่ีจ ากดัจากการเปลี่ยนแปลงไปสู่ EV เนื่องจากชิน้ส่วนทัง้หมดจะได้รับผลกระทบเพียง 3-5% เท่านัน้ (เช่น ท่อร่วมไอเสีย 
ฝาครอบไทม์มิ่ง เพลาลูกเบีย้ว และล้อตุนก าลัง) โดยรวมแล้วเรามองเป็นกลางส าหรับ SAT เน่ืองจากผลิตภัณฑ์หลักของบริษัท
เก่ียวข้องกบัรถกระบะและการเติบโตในอนาคตจากธุรกิจรถยนต์ไฟฟ้า 
 
BE8 (ไม่ได้วิเคราะห์) – การเติบโตผ่านการแปลงเป็นดิจิทัล  
จุดแข็งของบริษัทคือ Salesforce CRM และความเชี่ยวชาญในกลุ่มการเงินซึ่งมีการควบคุมอย่างเข้มงวดและซบัซ้อน ดังนัน้ จึงเป็น
เร่ืองง่ายท่ีจะจ าลองโซลชูันไปยงักลุ่มท่ีไม่ใช่ทางการเงินอื่นๆ ยิ่งไปกว่านัน้ BE8 ไม่ค่อยมุ่งเน้นไปท่ีการสร้าง custom บริการเองเพราะ
พวกเขาเชื่อว่าซอฟต์แวร์ท่ีมีอยู่แล้วนัน้เรียบง่ายกว่า บริษัทคาดการณ์ CAGR เติบโตแบบ organic ท่ี 30% ในอีก 2-3 ปีข้างหน้า โดย
พิจารณาจากสิ่งท่ีพวกเขาเห็นในสหรัฐอเมริกาจากการเพิ่มยอดขายและการขายบริการเสริม ในแง่ของการควบรวมกิจการ กลยุทธ์
ล่าสดุของ BE8 คือการใช้การแลกเปลี่ยนหุ้น ในอนาคตข้างหน้า จะมุ่งเน้นไปท่ีการควบรวมกิจการเชิงกลยุทธ์เพื่อให้บริการแบบ end-
to-end ท่ีสมบูรณ์ยิ่งขึน้ นอกจากนี ้BE8 วางแผนท่ีจะขยายบริการไปยงั APAC หลงัจากก้าวเข้าสู่ตลาดออสเตรเลียแล้ว โดยได้รับการ
สนบัสนุนจากความเชี่ยวชาญและชื่อเสียงในด้าน CRM ของ Salesforce สดุท้ายนี ้ส าหรับโอกาสจากเป๋าเงินดิจิทลั 10,000 บาท จาก
รัฐบาล บริษัทมองว่ามีโอกาสสงูท่ีจะถูกแจกจ่ายผ่านแอปพลิเคชัน “เป๋าตงั” ท่ีมีอยู่แล้ว แต่หากไม่เป็นเช่นนัน้ก็จะช่วยให้รัฐวิสาหกิ จ
ต่างๆ ได้พฒันา โดย BE8 ถือเป็นหน่ึงในผู้น าท่ีมีความสามารถแข็งแกร่ง ◼ 
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