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ประกาศรูปแบบการค้าส่ง - โดยมีเป้าหมายเพ่ือดึงดูดตลาดท่ีมีการแข่งขันน้อย 
ตลาดคาดหวงัว่า CRC จะเปิดตวัร้านค้าส่งรูปแบบใหม่ GO Wholesale และตอนนีเ้รามีรายละเอียดบางอย่างเก่ียวกับแผนการขยาย
ธุรกิจแล้ว เราเชื่อว่ารูปแบบนีน่้าจะตอบสนองความต้องการของลูกค้าได้มากขึน้ เทียบกับรูปแบบ Tops Club ท่ีก าหนดเป้าหมาย
เฉพาะกลุ่ม บริษัทไม่คาดว่าจะเรียกเก็บค่าธรรมเนียมสมาชิก และเปิดให้ลกูค้าใช้บตัรเครดิตหรือเงินสดในการซือ้ซึง่แตกต่างจากคู่แข่ง 
รูปแบบการค้าส่งใหม่น่าจะช่วยให้ CRC ขยายการสนับสนุน B2B โดยรวมไปสู่ยอดขายรวมจาก 17% ในปัจจบุนัเป็น 25% ในอีก 5 ปี
ข้างหน้า 
 
ตัง้เป้าเปิดร้านแรกเดือนหน้า 
CRC วางแผนท่ีจะเปิดร้าน GO Wholesale จ านวน 45 แห่งในอีก 5 ปีข้างหน้า โดยในปีนีจ้ะมีร้าน 4 แห่ง โดยหน่ึงในนัน้จะเปิดใน
กรุงเทพฯ (ศรีนครินทร์) ในวนัท่ี 27 ตุลาคม ส่วนอีก 3 สาขาท่ีจะเปิดในปีนีจ้ะตัง้อยู่ในต่างจังหวดั เจาะกลุ่มนกัท่องเที่ยว และให้บริการ
ด้านอาหารและโรงแรมของบริษัท 
 
อาหารสดเป็นผลิตภัณฑ์หลักที่น าเสนอ 
รูปแบบ GO Wholesale จะเสนอ SKU ประมาณ 20,000 รายการในพืน้ท่ี 5,000-7,000 รายการต่อร้านค้า ซึ่งบริษัทเน้นย า้ว่าการ
น าเสนออาหารสดจะมีสดัส่วนมากกว่า 45% ของผลิตภณัฑ์ทัง้หมดท่ีน าเสนอ 
 
ค่าใช้จ่ายในการลงทุนปัจจุบันเป็นไปตามแผน 
ค่าใช้จ่ายในการลงทนุของ CRC เป็นไปตามแผนส าหรับมลูค่า 2.5 หมื่นล้านบาท ซึ่งได้เน้นไว้เมื่อต้นปีนีส้ าหรับการด าเนินงานทัง้หมด 
ค่าใช้จ่ายในการลงทุนรวมส าหรับกลุ่มนีน่้าจะสงูถึง 2 หมื่นล้านบาทในระยะเวลา 5 ปี โดยมีเงินลงทุน 450 ล้านบาท/สาขา เป้าหมาย
เหล่านีแ้สดงให้เห็นว่าบริษัทเปิดร้าน 7-8 แห่งต่อปี ในรูปแบบค้าส่ง 
 
ธุรกิจอื่นๆ จะต้องเติบโตเพื่อรักษาอัตราก าไรไว้ 
บริษัทไม่ได้ระบุถึงผลกระทบทางการเงินจากการด าเนินการค้าส่ง แต่เราเชื่อว่า CRC ตัง้เป้าไปท่ีการเติบโตของปริมาณในช่วงเร่ิมแรก
ของการด าเนินงาน ธุรกิจขายส่งควรใช้เวลา 3-4 ปี จึงจะเห็น EBITDA ถึงจดุคุ้มทุน และสร้างปริมาณท่ีมากต่อการเติบโตของยอดขาย
โดยรวม อย่างไรก็ตาม บริษัทคาดว่ารายได้ในปีนีจ้ะอยู่ท่ี 500 ล้านบาท (ไม่มีการให้แนวโน้มการขาดทนุจากธุรกิจค้าส่ง) 
 
ทัง้นี ้เราคงค าแนะน า CRC เป็น “ซือ้” โดยมลูค่าท่ีเหมาะสมเท่ากบั 49.00 บาท และคาดว่าจะดีขึน้อย่างแข็งแกร่งใน 4Q23 ◼ 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

• CRC : CRC ด าเนินธุรกิจขายส่งด้วย Go Wholesale 
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